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Sion es adecuada, sin embargo falta
que la competenma deje de estar vendxendo
tasas y Venda mas conse_;o ﬁnancmro

Las grandes fortun

ara entrar en un plan
de inversion, prime-
ro hay que establecer
prioridades. Y éstas van desde
comprarse una casa, un auto,
casarse, viajar y/o enviar a los
hijos a una buena universidad.

Una vez que se tenga esa
lista, hay que entender la ca-
pacidad de ahorro que tiene
cada uno y ser muy realistas.
“No es posible que una per-
sona quiera ser millonaria y
gastarse todo su ingreso cada
mes”, dice David Buenfil.

El Director de la Ope-
radora de Sociedades de In-
version Skandia recomienda
hacer un plan y ver cuinto
se quiere ahorrar. En funcion
de eso hay que ser fiel a una
estrategia, porque si el plan es
invertir a un plazo de 10 afios
es ilogico que toda la inver-
sion esté colocada en deuda,
porque el costo de oportuni-
dad es demasiado grande.

“Hay que estructurar un
portafolio que nos haga sentir
cémodos, y el inversionista de-
be reconocer con sinceridad si
se asusta cuando la bolsa cae
10% o entiende claramente
que su plan de inversion es a
10 afios. Las grandes fortunas
en este pais se han hecho en
el largo plazo y hay que tener
esa estrategia”.

Explica que largo plazo pa-

ra el inversionista mexicano
es de tres afios hacia delante,
mientras que para el europeo
€s a partir de los 10 anos.

El mexicano si ahorra

“El mexicano si ahorra. En
Skandia nuestra gran base de
clientes ahorra mensualmen-
te 3,000 o 4,000 pesos en
fondos de manera constante,
ademas de que contamos con
clientes que tienen inversio-
nes de 50,000 o 100,000
pesos, o de 10 o 20 millones
de pesos.

“Lo importante es que mu-
cha gente estd mas enfocada a
formar un patrimonio y enten-
der que todo se debe hacer con
disciplina; de lo contrario, nun-
ca ahorrard. A veces no tene-
mos dinero porque no hemos
dado el primer paso y debemos
empezar algin dia”.

Destaca que también hay
que entender cuando la gente
dice que su salario no le alcan-
za para ahorrar. “Ahi, nuestro
consejo financiero es decirle a
la gente ‘analicemos tus ingre-
SOS y egresos’ y para que pue-
das ahorrar o subes el ingreso o
bajas el egreso (lo que gasta)”..

Una persona debe analizar
muy bien si los gastos que
tiene son indispensables o no,
y ser muy claros. “Nuestros
consejeros tienen una herra-
mienta que le ayuda al cliente

as
se han hecho en el
largo plazo

Isabel Mayoral Jiménez

a diagnosticar esa situacion,
pero si de plano no pueden
deben subir su ingreso, bus-
car otro trabajo, o algtn pro-
grama que les permita crecer
profesionalmente.

“Ya seria algo mas personal
en el disefio de las estrategias
de cada persona, pero creo
que la gente en general puede
ahorrar, apretandose un poco
el cinturén. Por ejemplo, no
gastar todo el aguinaldo. Al-
guien que pueda ahorrar 10%
de lo que recibe del fondo de
ahorro podria comenzar a te-
ner algo interesante, si es 50%
tendria 200,000 o 300,000
pesos en 10 afios”.

No hay que ver el ahorro
como un sacrificio, asevera. “O
se lo hace o se juega el futuro
en una ruleta. Hay que estruc-
turar muy bien las prioridades,
estoy convencido de que si mu-
cha gente realiza esa lista, el
sacrificio no es tan malo”.

Sélo pierden
oportunidades

Ademads, advierte de gente
que tiene dinero en el banco
y solo esta perdiendo oportu-
nidades. Si una persona tiene
sus ahorros en el banco es
por desconocimiento, porque
se siente mads seguro o tiene
temor de explorar nuevas op-
ciones.

Sin embargo, cada vez mis
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personas estan tomando en cuenta sus
finanzas personales y ven mas el me-
diano y largo plazo. “Cuando empeza-
mos, y todavia ahora, fue convencer al
publico inversionista que debia pensar
mas alld de 6 meses y hacer una estra-
tegia, una planeacién de sus finanzas
a mediano plazo por lo menos a tres
afios. Si logramos cambiar esa menta-
lidad de corto plazo, habremos dado
un gran paso’.

Destaca que la gente todavia in-
vierte a plazos cortos y 85% del
mercado de fondos de inversion se
concentra en deuda gubernamental al
corto plazo. “Esto se debe al antece-
dente de épocas de inflacién elevada,
pero estamos en un momento distin-
to, con inflaci6n estable, y si no piensa
en el largo plazo, su patrimonio no va
a crecer’.

Ademis, el peso estd fuerte, hay
estabilidad econémica y la gente puede
comenzar a planear, tener una vision
de que a lo mejor no estaria mal pensar
que su hijo estudie en una buena uni-
versidad, pero para ello requiere aho-
rrar determinada cantidad de dinero.

“En México, la cultura financiera
es muy baja o inexistente en algunos
casos, pero en Skandia lo que estamos
haciendo es culturizar a la gente en
sus finanzas personales, pero es ne-
cesario llevarla de la mano y es lo que
‘buscamos con nuestros seminarios.
Mais que vender un fondo proporcio-
namos un concepto de planeacion fi-
nanciera integral, y esto va de la mano
con entender los riesgos.

Resalta que el mercado de socie-
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dades de inversion estd muy regulado
por la Comisién Nacional Bancaria y
de Valores (CNBV), y mucha gen-
te quiere asegurarse que tendrd un
rendimiento igual al que otorga un
pagaré bancario.

“Por ley no podemos asegurar ren-
dimientos, pero la realidad es que no
ha habido ningtin afio en que un fon-
do de deuda conservador haya dado
menos de 5 por ciento.

“Tenemos la filosofia de no compro-
meter el dinero de ningtin cliente; ofre-
cemos una estrategia de portafolios, que
sea la més acorde con el perfil de cada
persona, y le damos asesoria para que
logre sus metas financieras y en funcién
de ello disefiamos su portafolio”.

Estrategia y compromiso

Si una persona quiere ahorrar 10,000
en dos semanas recomienda que me-
jor vaya a un banco, pero si quiere
tener Imillén de pesos a lo largo de
10 afios se le busca una estrategia para
que logre su meta y “tiene que ser de
la mano con un compromiso de me-
diano y largo plazo”.

Skandia ofrece fondos de inversion
de distintas operadoras y cuenta con
una aseguradora, ‘cuyo rol es comple-
mentario a las inversiones. “En cual-
quier buena estrategia patrimonial hay
que tener un seguro de vida. La idea es
que la gente llegue a lograr sus objeti-
vos en vida, pero si sucede algin im-
previsto en el camino de todas formas
tiene cubierta su meta. No ofrecemos
el seguro de vida solo, siempre va liga-

do a una sociedad de inversion”.

David Buenfil comenta que en breve
lanzarin ofertas innovadoras que le da-
rn acceso al inversionista mexicano, en
general a sectores como el de tecnologia
en el mundo o maderas. A través de los
fondos de inversion podran participar

en economias sustentables.

“Seran cuatro fondos: Regional Eu-
ropean Best Ideas, que selecciona los 10
mejores administradores de fondos de
renta variable en Europa y, a su vez, ca-
da uno selecciona sus 10 mejores accio-
nes, que se integran en el fondo; estara
el sectorial, que ird cambiando confor-
me evolucionen los sectores en los que
participe, y tenemos un par de fondos
que seran estrategias innovadoras que
minimizarn cualquier repercusion en
capital”.

En estos fondos podrin participar
todos los clientes, desde el que partici-
pa con 1,500 pesos mensuales hasta el
que entra con montos de 75,000 y mas.
“Nosotros no discriminamos. Si una
persona quiere entrar con poco dinero
lo puede hacer, pero dche compro-
meterse a ahorrar mensu:lmente para
lograr su objetivo, porque queremos
ayudarles a formar su patrimonio, cum-
plir sus metas y sus suefios”.

( # Schroders
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